证券简称：安必平	                                              证券代码：688393

广州安必平医药科技股份有限公司
投资者关系活动记录表
（2022年4月）

	投资者关系
活动类别
	□特定对象调研            □分析师会议 
□媒体采访                □业绩说明会	
□新闻发布会              √路演活动	
√现场参观                □其他	

	参与单位名称
	中信证券、申港证券、东方证券、中泰证券、华安证券、北京屹唐赛盈基金、北京金卫联盟基金、普华永道、毕马威、天爱资本

	时间
	2022年4月 15日

	地点
	公司会议室及线上会议

	公司接待人员
	董事会秘书：蔡幸伦

	投资者关系活动主要内容介绍
	交流的主要问题及答复：
1. 公司现在的在研产品有哪些？ 
答：截至2021年末，公司处于三类证注册申请状态的医疗器械产品共有11个，均处于临床试验阶段。还有1个二类证处于技术审评阶段。这些产品都对应我们现有的技术平台，分别有荧光原位杂交（FISH）、免疫组织化学（IHC）以及PCR的产品。
2. 公司主要产品是用于什么癌种的筛查？
答：公司目前注册和备案的产品有五百余项，对应的试剂预期用途不是按癌种划分，而是对应检测的靶标。综合来说，基于公司的液基细胞学（LBP）、聚合酶链式反应（PCR）、荧光原位杂交（FISH）和 免疫组织化学（IHC）等核心技术，公司已形成了覆盖宫颈癌、乳腺癌、肺癌、淋巴瘤、白血病、 软组织肿瘤等数十种癌种的超过 500 种获证产品。
3. 公司准备拓展体检机构市场吗？体检机构对报价很敏感，公司如何看待这个问题？
答：是的，我们是要拓展体检机构这一市场。公司以前主要面向临床客户，现在我们已经就临床客户和非临床客户建立了不同的销售团队与销售体系。
4. 公司病理AI的发展逻辑以及市场现状是什么？
答：现在有很多初创公司也在进行病理AI的开发，但大多是进行单产品线开发。我们理解当前医院病理科其实希望解决的是整体效率问题，而不仅仅是需要某个产品。所以我们病理AI的发展逻辑是结合公司现有产品线，基于已有的试剂和设备产品形成整体的解决方案。对于医院病理科细胞学项目而言，最大量的工作是筛查阴性，通过我们的整体解决方案，可以提高病理科医生的诊断效率，帮助他们把确定没有问题的大部分样本先筛除，这样病理医生可以集中精力看不确定或有问题的那一小部分。目前公司细胞学辅助诊断系统已经取得二类证，与现有液基细胞学试剂与设备形成协同效应，能促进我们夯实在细胞学领域的地位。其他的数字病理产品，包括像病理扫描仪、病理科数据库、病理报告系统都可以单独进行销售。细胞学AI辅助诊断产品今年要进入三类证的临床注册申报阶段，未来拿到证预计可以单独进行销售。
5. 能否详细介绍下公司病理科共建的模式？
答：我们病理科共建业务对应的客户主要是县级医院和地市级医院，这些地区常规一般有三类主要医院，包括妇幼保健院、县级中医院，以及县人民医院或者中心医院，我们一般选其中一家进行病理科共建。前期我们投入自己的设备和产品，同时在当地派病理技术员，帮当地医院把自己的病理医生培养起来，此后我们参与病理科收入的分成。
6. 公司与腾讯合作开发的智能辅助诊断系统大概多久能推向市场？对于公司的利润增长预期有多少？
答：我们跟腾讯合作的宫颈细胞学人工智能辅助诊断产品已经获得了二类证，目前已经在市场上进行试用，这个产品能跟我们现有的宫颈细胞学试剂和设备形成协同效应。目前虽然细胞学诊断的国产化率比较高，但标杆性大三甲医院还是采用进口产品居多，这些医院最关注的是如何提高整体诊断效率，我们希望把这个产品组合作为开拓标杆性医院市场的拳头产品，通过提高整体诊断效率，抢占市场份额。
7. 公司PCR产品线上市比较久，现在有没有更新产品的研发？
答：目前基于PCR产品线我们有两个HPV的检测试剂盒，HPV18型和HPV分型28型两种产品，现在在研的有一个16+2的HPV产品，即16个不分型加2个分型产品，目前已经完成了临床试验，正在推进后续注册工作；另外除了HPV分子检测，我们在点突变上也有布局，正在进行相应产品的研发。
8. 目前公司主要产品或者服务的市场空间有多大？以及我们3~5年上市推广的产品有多少？
答：这个问题要分产品线看，首先是液基细胞学，我们认为目前的市场空间是巨大的，中国有超过3亿的适龄女性要进行液基细胞学的筛查，但是目前国内的覆盖率不足30%，对比欧美超过80%的覆盖率，还有很大提升空间。
其次是HPV的情况，《子宫颈癌综合防控指南》推荐的是细胞学检查和HPV检查联检，而我们是国内为数不多可以提供联检方案、联检产品的公司，我们可以看到HPV筛查的厂家比较多，凯普、亚能、硕世、豪洛捷等，他们的HPV业务大概在三~五亿左右的规模。在新冠检测后PCR的基础设施逐渐完善的前提下，HPV是PCR非常好的检测项目，我们也会在宫颈癌联检的产品线上逐步发力。
再次我们非常看好免疫组化检测市场。目前，国内免疫组织化学（IHC）产品市场主要由国外企业主导。我国65%-70%免疫组织化学（IHC）市场份额被罗氏、丹科、徕卡等国外企业占据，剩余30%-35%市场份额被国内企业占有。随着国产替代的趋势及国内厂家技术的不断发展创新，国产厂家在免疫组化市场中的份额将进一步增加，免疫组化已成为公司增长最迅速的产品线之一。 另外随着大分子抗体创新药的不断面世，免疫组化成为这种抗体药物非常好的伴随诊断或者说用药指导的检测手段。
第四个是病理共建业务。目前国内二级医院一共有九千多家，二级医院一个比较强的需求是建立病理科或者说加强病理科诊断能力。病理科的诊断能力直接对应医院的治疗能力，特别是外科手术对病理科要求很高。同时病理科承接很多冰冻切片的诊断需求，冰冻切片要求非常短的时间要出报告，院外送检的模式下石蜡切片还可以满足，但冰冻切片可能不太适合。我们目前跟基层病理科谈共建都很受欢迎，市场需求比较强劲。
9. 目前股票价格跌破发行价，公司有没有什么维稳股价的计划？
答：目前公司业务正常开展，二级市场股票价格受多方因素影响。下一步公司除持续努力做好研发创新、产品经营等工作，从业绩提升角度拉动公司价值外，也将在依法合规前提下继续提升信息透明度，增进投资人对公司价值的了解。
10. 目前公司股东高特佳的减持期到期，是否半年内还会启动减持？
答：股东的减持行为是股东基于自身需要所做出的，除已经披露的相关减持计划公告外，公司暂未收到新的减持计划。
11. 4月1日公告公司启动股权激励，这次激励限售期为多久？
答：本次激励计划的有效期为自限制性股票首次授予之日起至激励对象获授的限制性股票全部归属或作废失效之日止，最长不超过60个月。激励对象通过本次限制性股票激励计划获授的限制性股票归属后，不额外设置禁售期，禁售规定按照相关法律、法规执行。
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